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NOVABRANDS S.A. (en adelante la “EMPRESA”) es distribuidor exclusivo de productos
herméticos plasticos de lamarca Tupperware®y de los productos de lamarca A-
WARE® (en adelante los “Productos”).

El presente documento tiene por finalidad la descripcion de los Términos 'y

Condiciones (en adelante los “Términos y Condiciones”) respecto de:

Plan de Negocio Comercial Independiente de NOVABRANDS S.A. (en adelante “Plan
de Negocio Independiente”), el cual ha sido elaborado porla EMPRESA para aquellas
personas que quieraninscribirse y acceder alas ventajas y/o beneficios que ello
conlleva, de acuerdo alos requisitos establecidos para cada caso, y;

La adquisicion de los Productos por una persona que no estuviere inscripta en alguna
de las alternativas descriptas en el Plan de Negocio Independiente.

Las personasinteresadas eniniciar supropio negocio independiente conla EMPRESA
y que a tal efecto desean presentar su Solicitud de Inscripcion para el Plan de Negocio
Independiente, antes de hacerlo, debenleery asesorarse sobre todos los Términosy
Condiciones que a continuacion se describen. Unavez hecho esto, al presentar su
Solicitud de Inscripcion la persona declara saber, conocery aceptar las presentes
Términosy Condiciones.

Los presentes Términosy Condiciones podran ser actualizados y/o modificados
permanentemente porla EMPRESA (enforma total o parcial) en cuyo caso
recomendamos su revision en forma frecuente en la pagina web www.a-
ware.com.ar, en donde seran publicadas todas las modificaciones, por este motivo le
sugerimos que verifique laleyenda “ULTIMA ACTUALIZACION” en |la parte superior e
inferior de las presentes Términosy Condiciones para ver cuando fue revisada por
ultima vez.

La EMPRESA podraintroducir modificaciones de los Términos y Condiciones, las
cuales entraran envigencialuego de haber transcurrido 30 dias corridos desde su
fecha de ultima actualizacion. Su continuidad conla EMPRESAYy lainteraccidonconla
EMPRESA después de laintroduccion de estas modificaciones significan que usted
aceptalos Términosy Condiciones que se encuentrenvigentes.
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La EMPRESAvende los Productos aun/a EMPRENDEDOR/A (en adelante
EMPRENDEDOR), quienes adquieren los Productos al por mayor para su posterior
reventa a consumidores finales o incluso tambiénlo hacen para consumo personal.
EMPRENDEDOR/A podranteneradisposicionlos folletos impresos como una
herramienta adicional para ofrecer a consumidores finales o también pueden acceder
alosfolletos enformato digital accediendo a www.a-ware.com.ar, los cuales estan

disponibles todo el tiempo. En estos folletos se exhibentodos los Productos
disponibles campafa a campafa, con un precio sugerido para cada uno de los
Productos publicados, sinembargo, es el EMPRENDEDOR/A quien establece el
precio, laforma, elcémoylamaneraporlacual desee revenderlos Productos.

Es decir, que laEMPRESA ofrece una oportunidad para que cualquier persona que
quieraemprender su propio negocio enformaindependiente (siempre que cumpla
conlosrequisitos aquiestablecidos)y sin necesidad de ninguna otrainversién mas,
que lanecesaria parala comprade los Productos que decida adquirir, manejando sus
propios tiempos, con su propia organizaciony adoptando las decisiones que masle
convengan, pueda emprender suNegocio Independiente mediante las distintas
opciones que se describen en el presente Plande Negocio Independiente.

ElPlan de Negocio Independiente ofrece la posibilidad para que cualquier persona
que cumplaconlos requisitos aqui establecidos pueda:

Inscribirse como EMPRENDEDOR/A del Canal WOE accediendo adistintos
Beneficios;

Inscribirse en el Plan Comercial A-WARE Independiente para Lideres Comerciales
Independientes (en adelante LCI).

Sideseainscribirse para EMPRENDEDOR/A Canal WOE, deberd completarla solicitud
correspondiente (en adelante la “Solicitud EMPRENDEDOR/A”) la cual podra ser
requerida mediante cualquiera de las alternativas mencionadas a continuacion:

Desde laweb en esta seccidn: https://www.a-ware.com.ar/quiero-emprender
donde debera completar un formulario con sus datos para que luego se pongan en
contacto paraseguir el proceso deinscripcion.

Parainscribirse como EMPRENDEDOR/A Canal WOE, debe teneren cuentalos
siguientes requisitos:

- Tenerplenay total capacidadjuridica para contratary ejercer actos de comercio.
-Tener18 afios o mas.
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- Completarla Solicitud EMPRENDEDOR/A Canal WOE a través de la GERENTE
COMERCIALy/o quien se designe y enviarla ala EMPRESA conla documentacion que

enlamismarequiera.

La Solicitud EMPRENDEDOR/A Canal WOE debe serenviada ala EMPRESA por los
medios que correspondany serd facultad exclusiva de la EMPRESA aceptar o rechazar
la Solicitud EMPRENDEDOR/A. Elrechazo de lamisma no facultard al presentante a

formularreclamo de ninguna clase.

Enelcaso quela Solicitud del EMPRENDEDOR/A sea aceptada -a partirde ese
momento-, estara a cargo del EMPRENDEDOR/A, por cuentay orden del
EMPRENDEDOR/A, la organizaciony disposicidén de su propio negocio independiente,
conlaasuncion de los riesgos que ello conlleve, donde su Unica obligacion paraconla
Compafia es pagar porlacomprade Productos entiempoy forma. La Solicitud del
EMPRENDEDOR/Asse considerara aceptada a partirdel momento en que A-WARE
haya enviado el primer pedido que hayarealizado el/la EMPRENDEDOR/A en el
domicilio de entregaindicado por EMPRENDEDOR/A en la Solicitud del
EMPRENDEDOR/A.

Convertirse en EMPRENDEDOR/A Canal WOE implica:

Poder desarrollarun negocio independiente mediante lacompra de Productos dela
EMPRESA a un precio mayorista o diferencial de acuerdo a cada unade las lineas de
Producto que adquieray que posteriormente los puedenrevender a sunombre (es
decir,nolohacenporcuentay ordendela EMPRESA), asumiendo de estaformael
riesgo empresario por su actividad de reventa:

Respecto delos productos de Tupperware®y A-WARE®, el/laEMPRENDEDOR/A
podrd adquirirlos aun 25% menos respecto del precio sugerido de venta al publico
publicado en el folleto de venta parala campafa que se encuentre vigente (a
excepcionde las denominadas “Ofertas TOP”, las cuales podran adquirir a un 15%).
Respecto de ofertas especiales de productos no publicados en el Folleto de Venta,
sele aplicara el descuento especifico indicado porla Empresa (Incluye cualquiera de
los productos comercializados porlaempresa). Consulte al correo consultas@a-
ware.com.ar

Los productos comprados pueden ser para uso personal o para sucomercializacion
de acuerdo alo que la/el EMPRENDEDOR/A decida, pero siempre teniendo en
consideracion que la comercializacion de los productos debera ser dentro del ambito
de laRepublica Argentina, no haciéndose responsable la Empresa por cualquier otro
uso o destino que le diese la/el EMPRENDEDOR/A a los productos.

Apertura de una cuenta corriente comercial conlos datos personales de
EMPRENDEDOR/A proporcionados enla Solicitud de EMPRENDEDOR/A.

Adquirirla calidad de comerciante independiente para conla EMPRESAy porlo tanto
EMPRENDEDOR/A no podra considerarse empleado/a, agente, representante,
licenciado/a, socio/ay/o asociado/a de laEMPRESA como tampoco estara
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autorizado/a paraactuarennombre y representacionde laEMPRESA. En general
tampoco estara facultado a utilizar, salvo que la EMPRESA expresamente autorice
cualquiera de las marcasregistradas de la EMPRESA, logotipos, isotipos, imagotipos,
isologos, imagen corporativa, identidad corporativay demas elementos de
propiedad intelectual o industrial de la EMPRESA, ni siquiera eninternet nien e-mails ni
redes sociales. Se entenderad que existe una autorizacién tacita de la EMPRESA a favor
del EMPRENDEDOR/A cuando este/a utilice elnombre de lamarca, imagenes de
Productos o videos de Productos extraidos de las redes oficiales de la EMPRESA
(Instagram, Facebook, y/o cualquier otra) y que son utilizados porel/la
EMPRENDEDOR/A para publicitary comercializar los Productos en su calidad de
comerciante independiente, ello no significara de ninguna manera que son
representantes de ninguna de las formas de laEMPRESA. En caso de que esta
autorizacion sea concedida enlos términos aquiestablecidos, lamisma caducara
automaticamente almomento de perderla calidad de EMPRENDEDOR/A por
cualquier motivo que fuese o cuando a su soloy exclusivo criterio la EMPRESA asilo
decida.

Recibirlos Productos en el domicilio indicado porel/laEMPRENDEDOR/Aenla
Solicitud de EMPRENDEDOR/A. Para entregarle el pedido, sera condicién obligatoria
entregarla constancia de pago de la campaha anterior, al repartidor autorizado porla
EMPRESA, pararecibirel pedido solicitado, caso contrario el repartidor no podra
entregar el pedido (con la excepcidnde la entrega del primer pedido). En caso que
el/laEMPRENDEDOR/Ahaya comprado Productos, no podra devolverlos ala
EMPRESA, salvo los casos enlos cuales los Productos presenten algun defecto y/o
vicio oculto, en cuyo caso estara cubierto por la garantia de Productos Tupperware®
y/o A-WARE® (comunicarse al correo consultas@a-ware.com.ar para mayor
informacion), y/o equivocacion enla composicion del pedido enviado y/o cuando la
sustitucion del Producto enviado en el pedido por parte de la EMPRESA (por faltade
stock) fuese insatisfactoria parala persona que lo ha solicitado.

Prestar expreso consentimiento para que laEMPRESA y/o empresas delgrupo o
terceros autorizados porla EMPRESA almacenen datos enlos términos delaley
25.326 ylos utilicen para distintas acciones relacionadas con el objeto dela
EMPRESA. Eneste puntorespecto de las Politicas de Privacidad, deberé leery
aceptar nuestras Politicas de Privacidad ingresando al siguiente

Link. www.a.ware.com.ar

Conservarélacalidad de EMPRENDEDOR/A siempre y cuando realice lacompra
minima de Productos en cada campana, de lo contrario el precio en que adquiera los
productos sera elindicado en el folleto de venta.

Se hace saber que lacompra minima de Productos serainformada porla EMPRESA o
bien el EMPRENDEDOR/A puede solicitar dicha informacion ala EMPRESA
comunicandose via mail consultas@a-ware.com.ar

La EMPRESA sereserva el derecho de efectuarla suspension de la cuenta corriente
comercialde EMPRENDEDOR/A, cuando laEMPRESA considere que la continuidad
como EMPRENDEDOR/A pueda afectar sus intereses, sin que ello genere derecho a

reclamo alguno.
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Sialcabo de 18 campafas comerciales consecutivas el EMPRENDEDOR/A no hubiere
realizado lacompra de Productos, la EMPRESA tendra la facultad de suspender
también en ese caso lacuenta corriente comercial de EMPRENDEDOR/A, sin que ello
genere derecho areclamo alguno.

Sin perjuicio de ello, la/el EMPRENDEDOR/A, cualquiera fuere sumotivo, puede
solicitar el cierre de su cuenta corriente comercial, debiendo comunicar tal decision a

la EMPRESA en forma fehaciente enviando un mail a consultas@a-ware.com.ar. En

ambos casos se le brindaran lasinstrucciones precisas para efectuar el cierre de la
cuenta corriente comercial. También a partirde lafechade larecepciondela
comunicaciéndel cierre de la cuenta corriente comercial, guedaran sin efecto
cualquier tipo beneficio que hubiera podido derivar por su condicién de
EMPRENDEDOR/A, como cualquier otro proveniente del Plan de Negocio
Independiente.

PLAN COMERCIAL PARA LIDERES COMERCIALES INDEPENDIENTES

Porotrolado, paraelacceso al Plan Comercial para LCl es necesario efectuar algunas
definiciones paralafacilcomprension:

Luceros: Son aquellos EMPRENDEDOR/A que tienen el deseo de teneruna
oportunidad de negocio paralela o complementaria ala tradicional, referente ala
comprayreventade productosy que al inscribirse podrian llegar a obtener mayores
beneficios. Son Luceros hasta que alcanzan cualquiera de los Titulos de
Reconocimiento definidos porla Compafia (Plata, Oro, Diamante o Platino).

Grupo de Origen: es aquél del cual forma parte un/a Lucero, hasta convertirse en LCl,
momento en que sale del mismoy encabeza un nuevo Grupo (es decir su propio
Grupo)y que en forma simultanea también formara parte del Grupo 1. Durante las
cuatro primeras campafas contadas desde la siguiente ala que un Lucero se convirtid
en LCl, sus Compras Personales seran consideradas para conformar la Compra Grupal
de ambos grupos (el nuevo que ha encabezado y el Grupo de origen).

Grupo 1: se denomina asi al conjunto de EMPRENDEDOR/A /Luceros/LCl que, por
cualquier motivo, deja de estaren su Grupo de origen, y como consecuencia de ello
conforman este Grupo 1. Permaneceran agrupadas bajo esa denominacion, hasta que
puedanintegrarse enotro Grupo.

Puntos: Son publicados e informados a través de placas publicadas enlas Placas de El
Negocio entus manos de cada campana.

CompraNeta: Se tiene en consideracion el monto de facturacionde lacomprade
productos realizada, excluyendo el importe correspondiente a: los impuestos (/IBB,
impuestos nacionales, provinciales, municipalesy el acrecentamiento del IVA), las
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devoluciones, los productos publicados “Hasta agotar Stock”, los productos no
disponiblesinformados previamente porla Compafiay los pedidos no entregados,
cualquierafuere la causa(“desmantelados”).

CompraPersonal: Esla Compradeel/laLClenforma personal o particular.

Pedidos Grupales: Es la suma de todas las Compras Personales de un Grupo de un/a
LCly/o Lucero, incluidala de el/lamismo/aLCly/o Lucero.

Indicaciones Grupales: es la suma de todas lasindicaciones del Grupo enuna
campanha, es decirlas indicaciones aportadas porlaLClo Luceroylasdeel/la
EMPRENDEDOR/A.

Desmantelados: se denomina asi a todos los pedidos que por distintos motivos no
han podido serentregados alos destinatarios; estos pedidosretornanala EMPRESAYy
allison desarmados o desmantelados. Los motivos por los cuales un pedido puede
ser “desmantelado”, Unicamente, son: falta de pago del pedido de lacampanfa
anterior; la designacion de un domicilio inexistente; intento de entrega fallido por no
encontraranadie pararecibir el pedido en el domicilio de entrega seleccionado, en
los casos enlos que el producto presentare alguna falla o defecto y/o vicio oculto (en
este caso se ampara porlas condiciones de garantia de Productos Tupperware®y/o
A-WARE®); error en el Producto entregado, y/o cuando la sustitucion del Producto
enviado (por falta de stock) fuese insatisfactoria parala persona que lo ha solicitado.

Inicio en el Plan Comercial para LClI.

Para participar en el Plan de Negocio Independiente, porque han decidido convertirse
en LCl, puedeninscribirse contactando conun/arepresentante de laempresa, quien
le indicara los pasos a seguir.

Lainscripcion endicho Plan Comercialimplica que el/la EMPRENDEDOR/A puede
acceder adiferentes estadios (mediante la obtencion de “Titulos de
Reconocimiento”) siemprey cuando cumpla conlos requisitos establecidos encada
uno de ellos, los cuales brindaran el acceso a mayores beneficios.

Aqguellos/as EMPRENDEDOR/A que inicien en este Plan Comercial, comienzancon el
Titulo de Reconocimiento de “Luceros”. De esta manera, podemos identificar que
existen cuatro grados o estadios alos cuales un/una Lucero puede alcanzar, siasilo
desea: Plata, Oro, Diamante y Platino (“Titulos de Reconocimiento”). Cada Titulo de
Reconocimiento cuenta condistintos niveles, asaber:

TITULO DE RECONOCIMIENTO “PLATA”: cuenta contres niveles (UNO, DOS Y TRES)
TITULO DE RECONOCIMIENTO “ORO”: cuenta contres niveles (UNO,DOS Y TRES)
TITULO DE RECONOCIMIENTO “DIAMANTE”: cuenta contres niveles (UNO,DOSY
TRES)

TITULO DERECONOCIMIENTO “PLATINO”: cuenta condos niveles (UNO Y DOS)
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CadaTitulo de Reconocimiento implica que ha cumplido conlos requisitos
establecidos para ese casoy que entonces puede acceder alos beneficios alli
establecidos, segun el detalle que se transcribe mas abajo.

No es necesario ni obligatorio alcanzar los distintos grados o estadios enforma
consecutiva o ascendente, del menor al mayor. Cuando un/una Lucero haya
alcanzado todos los requisitos previamente determinados para cualquiera de los
grados o estadios, se lareconocera dicho Titulo de Reconocimientoy comenzara a
percibirlos beneficios propios de dicho grado o estadio alcanzado.

Por cada primeravez que se obtenga uno de los cuatro Titulos de Reconocimiento (en
forma ascendente), se otorgara un Beneficio Extra por dicha obtencidn (“Beneficio
por Graduacion”). Esto implica que el Beneficio por Graduacidn solo se puede
obtener hasta cuatrovecesy unavez por cada Titulo de Reconocimiento alcanzado
(esdecir, por “Plata”, “Oro”, “Diamante” y “Platino”). El Beneficio por Graduacion se
recibira en N+4, es decir cuatro campafas posteriores, contadas a partirde la
campafa siguiente de haber alcanzado el Titulo de Reconocimiento. Asimismo, es
importante resaltar que la condicion obligatoria para alcanzar el Beneficio por
Graduacidén es cumplircon TODOS los requisitos del Titulo alcanzado durante 2
campafas consecutivas ala campafa de graduacion.

Periodos de Gracia.

Cada periodo de gracia, implica que LCl no alcanzd los requisitos establecidos para
mantener el Titulo y nivel obtenido en una campana.

Desde elmomento que se accede a cualquiera de los Titulos de Reconocimiento
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(Plata, Oro, Diamante o Platino) con surespectivo nivel, el/la LCl contara con dos
periodos de gracia, contabilizados desde lacampafa actual enla que se encuentre
el/laLCly medidos hasta 8 campafias previas de la campafa actual. Ej: LCl con Titulo
de Reconocimiento Diamante nivel 1en campafa 04 cumplié todos los requisitos de
Diamante nivel1enlas campafas 04, 05,06, 07, yno los cumplié enlas campafas 08,
09y 10 (total 3 campafas que no cumplié requisitos de Diamante nivel 1), esto
significaque encampana 10 pierde el Titulo de Diamante nivel 1, descendiendo al
nivel de Reconocimiento anterior (en este caso descenderia al Titulo Oro, nivel 3)y ala
campahfa siguiente se lavuelve a calificar de acuerdo los requisitos cumplidos.

Los dos periodos de gracia pueden ser consecutivos o no (siempre teniendo en
cuentala modalidad de medicion en 8 campafias). Agotados los dos periodos de
gracia, asutercerfalla, el/la LCl desciende directamente al nivel anterior que le
corresponde (por ejemplo, si era Oro nivel 2 desciende a Oro nivel 1)

Enlos primeros dos periodos de gracia, para poder determinar que Beneficio le
corresponde alaLClse debe considerarse el Titulo de Reconocimiento que tengay
los requisitos que se hayan alcanzado:

Plata, Oro, Diamantey Platino: sino cumplen conrequisito de morosidad personal y/o
grupal, el Beneficio a percibir sera equivalente al 1%.

Plata

Sino cumplen conrequisito de Indicaciones Grupales, el Beneficio a percibir sera
equivalente al1,5% (Nivel 1),1,9% (Nivel 2) 0 2,2% (Nivel 3).

Sicumple conlos requisitos de Morosidad (personal y grupal), Indicaciones Grupales,
y no cumple conuno o mas delresto de los requisitos establecidos para este Titulo, el
Beneficio a percibir sera equivalente al 3%.

Oro

Sino cumplen conrequisito de Indicaciones Grupales, el Beneficio a percibir sera
equivalente al 2,4% (Nivel 1), 2,7% (Nivel 2) o0 3% (Nivel 3).

Sicumple conlos requisitos de Morosidad (personal y grupal), Indicaciones Grupales,
y no cumple conuno o mas delresto de los requisitos establecidos para este Titulo, el
Beneficio a percibir serd equivalente al 4%.

Diamante

Sino cumplen conrequisito de Indicaciones Grupales, el Beneficio a percibir sera
equivalente al 3,4% (Nivel 1), 3,7% (Nivel 2) 0 4% (Nivel 3).

Sicumple conlos requisitos de Morosidad (personal y grupal), Indicaciones Grupales,
y no cumple conuno o mas delresto de los requisitos establecidos para este Titulo, el
Beneficio a percibir serad equivalente al 5%.

Platino

Sino cumplen conrequisito de Indicaciones Grupales, el Beneficio a percibir sera
equivalente al 4,3% (Nivel 1), 4,5% (Nivel 2).
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Sicumple conlos requisitos de Morosidad (personal y grupal), Indicaciones Grupales,
y no cumple conuno o mas delresto de los requisitos establecidos para este Titulo, el
Beneficio a percibir serd equivalente al 6%.

Requisitos para cada Titulo y la determinacion del Beneficio

Requisitos Titulo “Plata” Nivel1,2,3

CompraPersonal en cada campana de 400 puntos. (*)
Pedidos Grupales: Patrocinarun determinado n® de EMPRENDEDOR/A (dependiendo
el nivel), que hayan efectuado Compra Calificada (**)

Nivel 1: igual o mas de 5 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 2:igual o mas de 9 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 3:igual o mas de 12 EMPRENDEDORES/AS.

Compra Grupal de acuerdo al Nivel, se consideranlos puntos:
Nivel1: 3200 puntos.

Nivel 2: 5800 puntos.

Nivel 3: 7700 puntos.

Patrocinar 1nuevo/a EMPRENDEDOR/A por campafa.
Morosidad Grupal: 3% o menos en N+2 (***)

No tener saldo deudor en su cuenta corriente comercial.

Beneficios Titulo “Plata” Nivel1,2,3

Beneficio sobrela Compra Grupal (****)
Nivel1: 3,5%
Nivel 2: 3,9%
Nivel 3:4,2%

Requisitos Titulo “Oro” Nivel1,2,3

CompraPersonal en cada campana de 400 puntos (*)

Pedidos Grupales: Patrocinar un determinado n® de EMPRENDEDORES/AS
(dependiendo el nivel), que hayan efectuado Compra Calificada (**)-
Nivel 1:igual o mas de 15 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 2:igual o mas de 20 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 3:igual o mas de 25 EMPRENDEDORES/AS.

Compra Grupal de acuerdo al Nivel, se consideran los puntos:

Nivel1: 9.500 puntos.

Nivel 2:14.500 puntos.

Nivel 3:17.000 puntos.

Patrocinar 1nuevo/a EMPRENDEDOR/A por campanfa.

Morosidad Grupal: 3% o menos en N+2 (***)

No tenersaldo deudor es su cuenta corriente comercial.

Beneficio Titulo “Oro” Nivel1,2,3
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Beneficio sobrela Compra Grupal (****)
Nivel1: 4,4%

Nivel 2: 4,7%

Nivel 3: 5%

Requisitos Titulo “Diamante” Nivel1,2,3

CompraPersonal en cada campana de 400 puntos. (*)

Pedidos Grupales: Patrocinarun determinado n® de EMPRENDEDORES/AS
(dependiendo el nivel), que hayan efectuado Compra Calificada (**)
Nivel 1:igual o mas de 30 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 2:igual o mas de 50 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 3:igual o méas de 80 EMPRENDEDORES/AS.

Compra Grupal de acuerdo al Nivel, se consideranlos puntos:
Nivel 1: 21.000 puntos.

Nivel 2: 40.000 puntos.

Nivel 3:70.000 puntos.

Patrocinar 2 nuevos/as EMPRENDEDORES/AS por campana.
Morosidad Grupal: 3% o menos en N+2 (***)

No tener saldo deudor es su cuenta corriente comercial.

Beneficios Titulo “Diamante” Nivel1,2,3

Beneficio sobre la Compra Grupal (****):
Nivel1: 5,4%

Nivel 2:5,7%

Nivel 3: 6%

Requisitos Titulo “Platino” Nivel1,2

CompraPersonal en cada campanfa de 400 puntos. (*)

Pedidos Grupales: Patrocinarun determinado n® de EMPRENDEDORAS/ES
(dependiendo el nivel), que hayan efectuado Compra Calificada (**):
Nivel 1:igual o mas de 120 EMPRENDEDORES/AS.

Nivel 2:igual o mas de 190 EMPRENDEDORES/AS.

Compra Grupal de acuerdo al Nivel, se consideran los puntos:

Nivel 1:130.000 Puntos.

Nivel 2: 200.000 Puntos.

Patrocinar 2 nuevos/as EMPRENDEDORES/AS por campana.
Morosidad Grupal 3% o menos en N+2 (***)

No tener saldo deudor es su cuenta corriente comercial.

Beneficios Platino Nivel 1,2

Beneficio sobre la Compra Grupal (****)
Nivel1: 6,3%
Nivel 2: 6,5%



A-ware

todo es posible

(**) Cada EMPRENDEDOR/A patrocinada debe teneruna Compra Personal minima de
400 puntos o mas. La Compra Personal de las EMPRENDEDORES/AS patrocinadas/os
deben estarabonadasen N+2.

(***)N+2, implica que lamedicidn para este requisito se realizard 2 campanas
comerciales posteriores, descontando desmantelados/devolucionesy notas de
crédito. Amodo de ejemplo: Porla campana 5 un LCl podra saber siha alcanzado al
Beneficio una vezfinalizadas las campanas 6 y 7 (es deciren N+2 o dos campanas
posteriores), ya que la Empresa al finalizar estas dos campanas posteriores a la
campanhna 5 tendra los resultados y en base a ello el/la LClpodra determinar siha
alcanzado los requisitos para su grado y al cierre de campana 7 podra obtenery
percibir el Beneficio que le corresponda porlo logrado en campana 5.

(****) Para el calculo del Beneficio se tendra en cuenta el porcentaje establecido para
cadaTituloy Nivel de Reconocimiento alcanzado, y su célculo se realiza sobre el valor
de la Compra Grupal sinimpuestos, excluyendo la Compra Personal de la/el LCI.

Retribucion de los Beneficios del Plan Comercial Para LCI.

La Retribucion de los Beneficios del Plan Comercial, dependera de la condicion
impositiva.

Enelcasodelos/las Monotributistas o Responsablesinscriptos deberan presentar
previamente ala Empresala documentacidén que mas abajo se indica.

Al cierre de cada campania, el sector de Planificacion de Ventas de la EMPRESA
informara el Beneficio delas/los LCI.

Datos Impositivos de la EMPRESA

Razonsocial: NOVABRANDS S.A. - C.U.L.T: 30-70729057-5

Informacion sobre la condicion ante AFIP

Los/LasLCloylas/los EMPRENDEDORES/AS que sean Monotributistas o
Responsables Inscriptos, debeninformarlo ala EMPRESA parareflejar la condicion
ante ARCA. Se dejaconstanciaqueinformarla CONDICION ANTEARCA es una
responsabilidad exclusiva del contribuyente.

Todo cambio ensucondicidn ante la ARCA (alta, baja o modificacion) debera ser
solicitado através de unrepresentante de la empresa.

Otras modificaciones: Solicitarlo a través de la GERENTE COMERCIAL o quienla
empresa designe. Los cambios deberan serautorizados por el Gerente Divisional y
porla Gerencia de Administracién de Ventas.



A-ware

todo es posible

Publicaciony ultima actualizacion del Plan de Negocio Independiente en Julio 2026.



